VERTRIEBSKONZEPT BEISPIEL

Firma: Ort :

1. Zusammenfassung :

Dieses Vertriebs-konzept beschreibt die Strategie zur Markterschliel3ung und Umsatzsteigerung des Produkts. Es
umfasst Zielgruppenanayse, Marketingmaf3nahmen und V ertriebskandle.

2. Zielgruppenanalyse:

Die Zielgruppe umfasst Kunden im Alter von 25 bis 55 Jahren mit Interesse an nachhaltigen und innovativen
Produkten. Besonderer Fokus liegt auf dem deutschsprachigen Raum und den angrenzenden Mérkten.

3. Vertriebsstrategie :

Der Vertrieb erfolgt Gber Online-Plattformen, den eigenen Webshop sowie ausgewahlte Fachhandel spartner. Ein
Multikanal-Ansatz ermdglicht eine breite Marktabdeckung und gezielte Ansprache unterschiedlicher Kundensegmente.

4. Marketingmafinahmen :

Geplante Mal3nahmen umfassen Social-M edia-Kampagnen, Suchmaschinenmarketing, Teilnahme an Fachmessen und
K ooperationen mit Influencern. Besonderes Augenmerk liegt auf der Content-Erstellung zur Markenbildung.

5. Organisation und Personal :

Das Vertriebsteam besteht aus erfahrenen Mitarbeitern mit Schwerpunkt Kundenbetreuung, Produktberatung und
Auftragsabwicklung. Regel mékige Schulungen sichern die Kompetenz und Motivation des Teams.

6. Zielsetzungen und Kennzahlen :

Als Ziel wird eine Umsatzsteigerung von 15 % im néchsten Geschéftsjahr angestrebt. Wichtige Kennzahlen sind
Neukundengewinnung, Wiederkaufrate sowie Kundenzufriedenheit.

7. Rechtliche Hinweise :

Dieses Vertriebs-konzept dient internen Zwecken und stellt keine verbindliche Vertragsgrundlage dar. Alle Mal3nahmen
erfolgen unter Beachtung der guiltigen gesetzlichen Bestimmungen der Bundesrepublik Deutschland.
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Originalquelle dieses Dokuments:

https://dokumentfertig.com/vertriebskonzept-beispiel/

War diese Vorlage fur Sie hilfreich?
Weitere aktuelle Vorlagen finden Sie unter:

https://dokumentfertig.com

Mehr Vorlagen

Diese Vorlage ist ausschlief3lich fur den personlichen, nicht kommerziellen Gebrauch bestimmt.
Bei Weitergabe oder Veroffentlichung ist die Nennung der Quelle verpflichtend.

Diese Vorlage dient lediglich zur Orientierung und stellt keine Rechtsberatung dar.
Es wird empfohlen, sich im Einzelfall an eine fachkundige Rechtsberatung zu wenden.
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